
 
 

Umowa nr .../08 
 

z dnia ............ 2008 r. 
 

pomiędzy : 
 
.................................... reprezentowanym przez ..................., zwaną dalej „…..”. 
 
a 
 
Panem ................. zamieszkałym w .................................. , prowadzącym działalność 
gospodarczą na podstawie wpisu do ewidencji działalności gospodarczej prowadzonej przez 
................. nr .... z dnia  ................... r. zwanym dalej "Agentem handlowym" . 

 
§ 1. 

 
Przedmiotem umowy jest określenie zasad współpracy w zakresie pozyskiwania przez Agenta 
handlowego, w ramach prowadzonej przez niego działalności gospodarczej, nabywców 
towarów i usług sprzedawanych przez ………. 
 

§ 2. 
  
1. ….. zobowiązuje się do zapłaty Agentowi handlowemu prowizji w wysokości 10 % od 

zakupionych i zapłaconych towarów i usług od ….. przez nabywców pozyskanych przez 
Agenta handlowego. W uzasadnionych przypadkach, na podstawie odrębnego, ustnego 
porozumienia , wysokość prowizji w danym miesiącu moŜe ulec zmianie. 

2. ….. zobowiązuje się do zapłaty Agentowi handlowemu prowizji w terminie 21 dni od 
upływu miesiąca w którym nabywca dokonał całości zapłaty za całość towaru lub usługi 
wymienionego w danej fakturze. 

3. Wypłata prowizji następować będzie na podstawie zestawienia przygotowanego przez 
Agenta handlowego i zaakceptowanego przez ….. i to stanowi podstawę do wystawienia 
rachunku.  

4. Płatności prowizji dokonywane będą na rachunek bankowy Agenta handlowego w............. 
Za dzień płatności uwaŜa się dzień obciąŜenia płatności rachunku bankowego płatnika. 

 
       § 3. 
 
1. ….. zobowiązuje się do przekazania Agentowi handlowemu wszelkich niezbędnych 

danych umoŜliwiających dokonanie wyboru towarów i usług oraz złoŜenie zamówienia 
przez nabywcę. 

2. Agent handlowy zobowiązuje się do oferowania nabywcom towarów i usług związanych z 
produkcją obuwia wyłącznie od ….. pod rygorem kary umownej w wysokości ...... zł. 

3. …… wyraŜa zgodę na nieodpłatne korzystanie przez Agenta handlowego z lokalu i 
sprzętu biurowego ….. do celu wykonywania umowy. 

4. Agent handlowy do wykonania umowy wykorzysta własny telefon i samochód oraz 
pokryje koszty jego eksploatacji (paliwo, przeglądy techniczne, ubezpieczenie, naprawy 
itp.). 



5. Agent handlowy upowaŜniony jest do przyjmowania w imieniu ….. zapłaty od nabywców 
pozyskanych przez Agenta handlowego za dostarczone przez ……towary i usługi.  

6. Agent handlowy zobowiązany jest do przekazania ….. środków otrzymanych na 
podstawie ust.5 w terminie 2 dni od dnia ich otrzymania. Brak terminowego rozliczenia 
stanowi podstawę do rozwiązania umowy bez wypowiedzenie ze skutkiem 
natychmiastowym oraz Ŝądania zwrotu otrzymanych w imieniu i na rzecz…… środków 
wraz z karą umowną w wysokości .............. zł. 

7. JeŜeli wysokość szkody poniesionej przez ….. przewyŜsza karę umowną, o której mowa 
w ust.6, ….. moŜe dochodzić odszkodowania na zasadach ogólnych. 

 
§ 4. 

 
1. W sprawach nieuregulowanych w umowie stosować się będzie przepisy Kodeksu 

Cywilnego. 
2. Zmiany umowy wymagają formy pisemnej pod rygorem niewaŜności. 
 

§ 5. 
 
1. Strony zobowiązują się do rozstrzygania spraw spornych w drodze wzajemnych 

uzgodnień. 
2. W razie braku moŜliwości porozumienia spory przekazane będą do rozstrzygnięcia przez 

sąd powszechny właściwy dla siedziby …………. 
 

§ 6. 
 
1. Zmiana porozumienia wymaga pisemnego aneksu podpisanego przez obie strony . 
2. Umowa moŜe zostać rozwiązana przez kaŜdą ze stron, za jednomiesięcznym 

wypowiedzeniem .  
 

§ 7. 
1. Traci moc umowa z dnia..... 
2. Nie dokonane rozliczenia finansowe pomiędzy stronami wynikające z umowy określonej 

w ust.1 dokonuje się zgodnie z zasadami niniejszej umowy. 
3. Umowę sporządzono w dwóch jednobrzmiących egzemplarzach, po jednym dla kaŜdej ze 

stron. 
 

§ 8. 
 
Umowa obowiązuje od dnia podpisania . 
 
 
 

………………                                                                       Handlowy: 
 
 


